PORTRAIT

Equity-Konzept

Uber das Suchen und Finden von Unternehmensnachfolgern
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Sein Equity-Konzept préasentierte Mathias R. Albert wahrend der Essen Motor Show Chefredakteurin Claudia Pfleging.
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Handwerksunternehmer stehen irgendwann vor der Frage: Wer tibernimmt meinen Betrieb?

Der demografische Wandel hat dazu bei-
getragen, dass viele Unternehmen in den
letzten Jahren diese Frage nicht beantwor-
ten konnten. Der eigene Nachwuchs hat in
den vielen Fallen andere Plane. Wenn auch
keiner der Mitarbeitenden Interesse hat,
bleibt nur noch die Suche im Umfeld oder
auf Unternehmensbdrsen, wie beispiels-
weise www.nexxt-change.org.

Was tun, wenn auch hier kein Nachfolger zu
finden ist? So lange arbeiten, bis der ideale
Nachfolger gefunden ist, oder alles verkaufen?

Eine Alternative konnte sein, an einen
Investor zu verkaufen. Die Redaktion

FREIE WERKSTATT hat eine Anfrage fir
ein Interview erhalten, um Uber diese
Alternative zu diskutieren. Mit Mathias
R. Albert hat Chefredakteurin Claudia
Pfleging Uber eine Ubernahme von
Werkstattbetrieben gesprochen. Der
Inhaber der MA Retail Holding GmbH
sucht Unternehmer, um sein Equity-
Konzept mit dem Schwerpunkt auf
Kfz-Werkstatten und Reifenhandlern im
Segment B2C aufzubauen.

Die MA Retail wird den Standort kom-
plett kaufen, d. h. nicht nur die Immo-
bilie, die Ausstattung, auch die Mit-
arbeiter werden Ubernommen. ,Wir

bieten kein Brandingkonzept an. Mir
ist wichtig, dass die regionale Marke
bleibt und die Ansprache der Werkstatt
fortgefuihrt wird. Wir Gbernehmen die
Verantwortung fir das Unternehmen
und werden eine sechsstellige Summe
investieren”, beschreibt Mathias R. Al-
bert das Equity-Konzept.

Langfristig ist das Ziel der MA Retail, ein
Netzwerk von 50-Plus-Unternehmen
zu bauen. Digitalisierung, Automatisie-
rung und Skalierung sind drei MaBnah-
men, um das Werkstattgeschaft effizi-
enter zu gestalten und den Erfolg der
Partner zu fordern.

Drei Fragen an Mathias Albert:

FW: Wie sehen Sie den aktuellen Repara-
turmarkt und fiir wen konnte das Equity-
Konzept,Wir kaufen deine Werkstatt” inte-
ressant sein?

Mathias Albert: Wir sehen eine ausge-
zeichnete Zukunft fir den freien Werk-
stattreparatur-Anbieter, wenn in Digita-
lisierung, Automatisierung und Prozesse
investiert wird. Dazu ist es notwendig, den
Standort genau zu analysieren, das Poten-
zial zu stimulieren und preislich wie vom
Serviceniveau absolut attraktiv zu sein.
Dies geht nur mit maximal effizienten
Prozessen. Wir sind aber sicher, dass sich
die notwendigen Investitionen langfris-
tig auszahlen. Unser Kaufangebot richtet

sich an Unternehmer mit guten Standor-
ten, interessantem Kundenstamm, moti-
vierter Mannschaft und altersbedingtem
Verkaufswunsch durch den Griinder und
Inhaber. Dabei spielt fir uns die Regi-
on keine Rolle — wir investieren in ganz
Deutschland und Osterreich.

FW: Wenn ein Inhaber verkaufen mochte
und sich bei Ihnen meldet, wie ist dann
der Weg?

Albert: Auf der Website www.wirkaufend-
einewerkstatt.de ist ein Kalkulator, mit
welchem der Verkaufsinteressent schnell
und einfach einen ersten Wert ermitteln
kann. Da werden auch die flir uns relevan-
ten Daten vertraulich abgefragt und so ist
man schnell bei einer genauen Analyse.

Dann sollte der Steuerberater mit hinzu-
gezogen werden. Wir planen, binnen acht
Wochen ein finales Kaufangebot fiir die As-
sets, inklusive Immobilie, zu unterbreiten.

FW: Was haben Sie sich fiir 2026 vorgenom-
men? Welches Ziel haben Sie sich gesetzt?

Albert: Bis zum Sommer wollen wir ma-
ximal funf Betriebe libernommen haben.
Mittelfristig planen wir mit 50 Standorten.

Weitere Informationen Uber die Internet-
seite: www.ma-retail.de. Ein unverbind-
liches Erstgesprach kann tber die Inter-
netseite gebucht werden oder auch oder
es kann ein Termin mit Mathias R. Albert
telefonisch unter +49 7576 961623 verein-
bart werden.

1/2]2026

FREIE WERKSTATT




